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米洛氪
官方网址：www.miroqlo.com
参选类别：年度数字营销创新力代理公司
公司简介及核心优势
DT时代，品牌正面临数字化转型的迫切需要。品牌的数字化转型，一般需要经历业务数据化、数据资产化及资产价值化的三个阶段。而当中“品牌数字资产价值化”尤为关键，也决定了整个数字化转型的成败。在这不可逆的数字化转型大潮中，米洛氪以品牌的长期可持续增长为己任，以成为“品牌数字化增长解决方案领导者”为愿景，为品牌增长保驾护航。
米洛氪，同英文“奇迹MIRACLE”，初生之时就立志通过数据及技术的力量，帮助品牌弄清人-货-场的变化关系，提升品牌的生意份额及心智份额，为品牌带来长期可持续发展的“奇迹”动力。
米洛氪提供全域范围的消费者运营全域提升解决方案，拉通消费者运营及全域媒体触达能力，真正实现品效销合一。我们能定制一站式解决方案，提供端到端&全方位业务覆盖确保项目计划与执行无缝衔接；且是华南区域核心认证数据运营商，具备深度及专业的数据分析及洞察能力，受到平台各BU认可及专业认证；拥有多元化服务团队，团队成员源于阿里及京东成熟体系，拥有丰富的快消及服饰行业经验。
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米洛氪整合了集团内外部的精英及专业力量，为品牌构建从全域数据中台建设、大数据市场及消费者分析、品牌增长策略咨询、全域营销规划及推广等一站式服务，为品牌增长保驾护航。
1、大数据市场监测：融合主流电商及营销平台等外部互联网数据，为各行业提供匹配且可落地的数据采集及市场监测解决方案。
2、大数据市场研究：应用天猫全数据库及氪云数据，对品牌所处的行业/竞对/产品/媒介/社交等进行全方位的研究及洞察。
3、品牌增长策略咨询：针对品牌的长期及中短期需求，通过天猫全数据库及氪云数据探测品牌在人-货-场上的增长机会，并给与相应的策略方案。
4、全域营销及推广：应用天猫全数据库及氪云数据，指导、规划并落地全域范围营销投放，并实时监控及过程调优，最终实现品效合一。
数字营销领域突出成绩
米洛氪成立至今，一直专注于以数据驱动为核心，为各品牌实现数字资产价值化而深耕，让品牌在营销的路上更加有根有据，以数据分析为依据，形成一套有效贯穿品牌战略的策略方法论。此外，还把相应的策略方法论进行落地，结合创新的营销方式，以数据为理论核心，营销为落地抓手，协同各大品牌团队打造精彩的案例。米洛氪目前拥有超三十名资深数据银行分析师、超十名高级消费者运营咨询顾问以及数据营销专家，为超二十家品牌进行相应的营销服务。
在2020年期间，米洛氪通过大数据赋能，为自然堂、汉高、华润三九、狮王等品牌客户的消费者资产带来了数倍增长，通过全域智投、营销策略中心结合数据银行及策略中心为品牌实现消费者高效流转，流转率高达60%以上。同时利用了会员黄金象限的模型结合各媒体触点转化模型，为品牌制定相应的营销媒介策略，实现高价值人群强收割。
2020年8月开始，米洛氪为华润三九打造阿里生态圈的全链路闭环营销思路，帮助品牌实现消费者数倍增长，并且会员活跃率提升了200%+，达到了历史最高水平。除此之外，跟品牌共同创建了传统品类的全新玩法且在阿里电商平台占据了一席之地。基于全新营销思路的打通，品牌在阿里销售上达到了过亿的销售量级。
服务的主要客户
自然堂，华润三九，汉高，狮王，施巴，MO&CO，来伊份，NORTHLAND，天美意，TRENDIANO，足力健
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